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Con la app di Eticasa 
chi segnala immobili 
guadagna dei soldi

PIACENZA 
●  D’ora in poi si potrà segnala-
re una casa in vendita o un po-
tenziale compratore con il tele-
fonino comodamente stando se-
duti sul divano. E, se la trattativa 
andrà in porto, guadagnare 
qualche centinaio di euro (a se-
conda del valore dell’immobile 
rogitato) a titolo di consulenza 
di marketing .  
E’ l’idea venuta al piacentino 
Massimiliano Rossi, 46 anni, che 
ha creato per la sua agenzia im-
mobiliare Eticasa l’applicazione 
(per Ios e Android) Segnaletico, 
direttamente scaricabile sullo 
smartphone.  
«Nasce da una mia convinzione 
di fondo - spiega -: non utilizza-
re il telefono per cercare clienti 
ma farli arrivare direttamente in 
agenzia tramite la pubblicità, il 
marketing (referral marketing, 
in gergo) e i suoi strumenti».  
La app è uno di quelli. Verrà pre-
sentata al pubblico martedì 19 
settembre alle ore 18,30 nel cor-
so di un evento organizzato al 
Campus di Credit Agricole (via 
San Bartolomeo 40/A, a Piacen-
za). A ieri erano già iscritte 150 
persone. Lo slogan è “guadagna-
re da casa con le case”. «Tu hai 
una casa da vendere - osserva 
Rossi -. Io ti metto in contatto con 
Eticasa e l’unica cosa che devo 
fare è chiederti il consenso per 
trasmettere i tuoi dati. Niente al-
tro. Sarà poi l’agenzia a chiama-
re il cliente che, se l’affare verrà 
concluso, riceverà una somma 
come consulenza di marketing 
con regolare ritenuta d’acconto». 
Rossi è ormai da qualche anno 
imprenditore nei settori dell’im-
mobiliare e della comunicazio-
ne. In quest’ultimo ha fondato 
“R&M per comunicare” (si occu-
pa di marketing, siti web e social 
network). Lo scorso anno, a giu-
gno, è stata la volta di Eticasa, 
una agenzia immobiliare inno-
vativa diventata una start up.  
« Innovativa perché abbiamo al-
lestito una sala cinetica nella no-
stra sede - prosegue Rossi -, un 
luogo in cui vengono illustrate le 
abitazioni in virtuale con maxi 
schermi e occhiali 3 D. Prima na-
turalmente c’è tutto un lavoro di 
produzione con droni, fotogra-

fie per i virtual tour, planimetria 
con arredo virtuale se l’immobi-
le non è arredato. Tutto questo 
viene sviluppato internamente. 
Siamo l’unica agenzia immobi-
liare che ha una software-house 
interna, con tutti i sistemi pro-
prietari di cui uno, molto evolu-
to, che fa la valutazione dell’im-
mobile». 
 Rossi evidenzia come la sua 
realtà abbia vinto il premio co-
me una delle migliori start up 
2023 della regione per l’utilizzo 
della blockchain, che è la base di 
utilizzo delle cripto valute: «Me-
morizziamo tutte le informazio-
ni relative agli utenti e agli im-
mobili sulla blockchain, lo stre-
mento più sicuro al mondo».  
E l’etica? «Deriva dall’attenzio-
ne alla privacy del cliente, dalle 
operazioni rendicontate, tutte al-
la luce del sole, dall’utilizzo, co-
me agenti immobiliari, di perso-
nale  con i requisiti di legge, ov-
vero l’aver frequentato il corso e 
superato il relativo esame in Ca-
mera di commercio». _fri.

Massimiliano Rossi

« 
Se l’affare si concretizza 
si riceve un compenso 
per la consulenza  
di marketing»

Martedì alle 18,30, al campus 
di Credit Agricole, la 
presentazione di Segnaletico

La app Segnaletico

Al castello di San Pietro  
il summit di Bni Padus

SAN PIETRO IN CERRO 
●  Il Castello di San Pietro ha 
ospitato l’incontro di Bni onli-
ne Padus, che raccoglie una 
quarantina di professionisti e 
aziende del territorio. Ognuno 
di loro ha promosso, nelle di-
verse stanze del castello, la pro-
pria attività. Bni, acronimo di 
Business Network Internatio-
nal, è l’organizzazione di scam-
bio referenze più vasta e di suc-
cesso a livello mondiale. Nata 
nel 1985 negli Stati Uniti, in 35 
anni si è imposta nel panorama 
del Networking mondiale con 
oltre 300 mila Membri e 8.800 
Capitoli in più di 78 Paesi in tut-

to il mondo. I Capitoli, che so-
no i gruppi di professionisti ed 
imprenditori, sono sparsi an-
che in diverse parti d’Italia e Bni 
Padus è una di queste e fa rife-
rimento ai territori di Piacenza, 
Parma, Cremona, Lodi e Pavia. 
Ogni Capitolo Bni accoglie al 
suo interno soltanto un rappre-
sentante per ogni specializza-
zione professionale, ed ha co-
me obbiettivo la crescita delle 
attività. Ogni società, impren-
ditore e attività professionale 
ha infatti bisogno di incremen-
tare il numero delle vendite e 
dei nuovi clienti. Bni vuole for-
nire un sistema di “refferal mar-
keting”, cioè una struttura che 

aiuta a generare referenze co-
struendo e condividendo con-
nessioni di business. Paola 
D’Arenzo, Assistant Director di 
Bni, ha spiegato che il sistema 
si basa anche sulla conoscen-
za e sulla stima reciproca: 
«Questi incontri, tra i primi or-
ganizzati dopo il periodo pan-
demico, sono importanti per-
ché, oltre al momento convivia-
le, servono proprio ad affinare 
la conoscenza reciproca, fon-
damentale per poter promuo-
vere le attività reciprocamen-
te».  
La filosofia di Bni si basa 
sull’idea, e valore fondamenta-
le, del “givers gain”, tradotto “chi 
da riceve”, cioè creando nuove 
opportunità di business per gli 
altri, si potrà ricevere, a propria 
volta, nuove opportunità com-
merciali. Come diceva l’antico 
proverbio, più italiano: “chi se-
mina, raccoglie”.  
Bni online Padus è presieduto 
da Simonluca Polimeni: «E’ sta-
to  Ivan Misner che, 38 anni fa, 
creò una piattaforma in cui pro-

Un momento del Capitolo di Bni Online Padus e l’ingresso del castello di San Pietro in Cerro sede della convention FOTO LUNARDINI

Quaranta professionisti che operano sul territorio - uno per 
settore - si sono incontrati nell’ottica dello scambio delle referenze

fessionisti ed imprenditori si ri-
univano per costituire relazio-
ni forti con l’obiettivo di dare e 
ottenere opportunità di lavoro 
– ha spiegato lo stesso Polime-
ni – nel 2020, purtroppo, il 
mondo si fermò a causa della 
pandemia, ma Bni, sfruttando 
la tecnologia, iniziò a riunirsi 
online».  
«Questa nuova formula - pro-
segue - ha dato la possibilità a 
molte più persone, di connet-
tersi da ogni parte del mondo. 
In conseguenza tutti hanno po-
tuto avere una più ampia vetri-
na. Vedemmo così  la grande 
potenzialità e le opportunità 
che questa versione online of-
friva. Ad aprile 2021 lanciam-
mo ufficialmente questo Capi-
tolo in formato digitale. Il Capi-
tolo Bni Online Padus nasce da 
una visione nuova, aperta, lun-
gimirante, e dall’esigenza di 
avere sul nostro territorio una 
realtà pronta a cogliere e con-
vogliare in un unico Capitolo 
tanti nostri imprenditori e pro-
fessionisti. Nasce così  il nome 
Padus, come veniva chiamato 
il fiume Po, che è un perfetto 
simbolo che ci rappresenta e 
che lega ed unisce tutte le no-
stre province».  

_Flu

« 
Il Capitolo di Bni 
Online Padus nasce 
da una visione nuova» 
(Simonluca Polimeni)

« 
Il sistema si basa anche 
sulla stima e la 
conoscenza reciproca» 
(Paola D’Arenzo)


